“ALS ONDERNEMER BEN JE DE HELE DAG AAN HET WERK EN STA JE NIET ALTLJD STIL BlJ BANCAIRE ZAKEN. MAAR TOCH IS HET GOED OM 20O NU
EN DAN DE LOPENDE FINANCIERINGEN EENS TEGEN HET LICHT TE HOUDEN. VEEL MENSEN DOEN DAT MET HUN PRIVE HYPOTHEEK EN
VERZEKERINGEN OOK, DUS WAAROM ZOU JE DAT ZAKELIJK NIET DOEN? HET KAN JE VEEL GELD BESPAREN"”, ALDUS JOHN VAN HAREN,
DIRECTEUR/EIGENAAR VAN UKUNTMIJHUREN.NL.

Ukuntmijhuren.nl met vestigingen in
Zeist en Renkum verhuurt steigers en
hoogwerkers door heel Nederland. Het
bedrijf is enkele jaren geleden
opgericht door John van Haren. John
van Haren is een selfmade man: ooit
begonnen als glazenwasser, schafte hij
voor de uitoefening van zijn vak een
hoogwerker aan. Hij merkte dat er
vraag was naar het huren van
hoogwerkers en daarmee is hij verder
gegaan. Nu vier jaar later is het bedrijf
gegroeid naar een omzet van meer dan
1 miljoen euro. John van Haren: “Met
ons bedrijf hebben wij een landelijke
dekking en om al onze klanten nog
beter van dienst te kunnen zijn, willen
wij het aantal vestigingen in de
toekomst verder uitbreiden.”

Onafhankelijke deskundigheid

Als gevolg van de snelle groei van het
bedrijf zijn veel hoogwerkers in het
begin aangeschaft op leasebasis. Maar
op een zeker moment vroeg John zich
af of het met al die verschillende
contracten nog wel goed zat en of dat
niet efficiénter kon. "Het leek mij
verstandig om de financieringen eens
door een onafhankelijk persoon te laten
bekijken. Via de business club kende ik
Hans de Nijs van Credion en ik heb
hem gevraagd onze financieringen eens
tegen het licht te houden. Terwijl Hans
hiermee bezig was, kwam er tevens
een overname op mijn pad en ook

hiervoor heb ik de deskundigheid van
Hans ingeschakeld.”

Vertalen van klant naar bank
Hans de Nijs van Credion Gelderse
Vallei heeft bij de overname de
onderhandelingen begeleid en
daarnaast de financiering voor de
overname geregeld. Hans de Nijs
vertelt hierover: “John van Haren heeft
goede contacten met zijn huisbank,
maar wilde toch een onafhankelijk
deskundige laten meekijken. Wij
kunnen de ondernemer veel werk uit
handen nemen en ontzorgen.
Bovendien brengen wij samen met de
ondernemer zijn wensen in kaart en
verwerken deze in een
financieringsaanvraag.”

“Daarmee gaan wij vervolgens naar
verschillende aanbieders. Dat houdt de
banken scherp en helpt bovendien om
de vaak trage bankprocessen te
versnellen. De huisbankier wilde graag
financieren en kwam uiteindelijk met
een prima aanbieding.”

John van Haren: “lk heb een goede
relatie met mijn huisbankier en daarom
ben ik blij dat de financiering bij de
huisbankier is ondergebracht. Zij boden
ook de beste condities voor de
financiering. Ten slotte heb ik Hans ook
gevraagd om naar de hypotheken voor
mijn onroerend goed portefeuille te

kijken. En ook op deze financieringen
heb ik dankzij de inzet van Hans een
hoop geld bespaard. Uiteraard kost de
inzet en het advies van Credion geld,
maar deze kosten hebben wij al lang
terug verdiend!”

Credion Gelderse Vallei
Commandeursweg 4 B
6721 TZ Ede / Bennekom
T: (0318) 41 42 00

F: (0318) 41 47 26

E: geldersevallei@credion.nl
I: www.credion.nl
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